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UNIONCAMERE E ­R

Macchinari, concluso per 13 imprese il progetto con
l' Iran

L' export dell' Italia verso l' Iran è secondo solo
alla Cina e l '  Emilia­Romagna ha buone
chance da giocare: è infatti subito dietro alla
Lombardia, per percentuale di esportazioni,
pari a quasi un quinto del totale nazionale, che
riguardano soprattutto macchinari, macchine,
medicinali e prodotti chimici. Su queste basi,
Unioncamere EmiliaRomagna e il sistema
camerale regionale, con il co ­finanziamento
della Regione e d' intesa con Union camere
Lombardia, hanno promosso il progetto "I
macchinari in Iran: un percorso di opportunità
dopo l' Implementation day". All' iniziativa
hanno partecipato 13 aziende coinvolte in un
percorso di accompagnamento al mercato
iraniano, impostato attraverso fasi e attività
strutturate:  informazione special izzata,
formazione attraverso un corso executive di
introduzione all' area con approfondimento su
tematiche specifiche; analisi personalizzata
de l le  oppor tun i tà ;  p red ispos iz ione  d i
report/export compliance funzionali al la
verif ica puntuale e "su misura" per ogni
impresa delle informazioni per poter operare
nel mercato iraniano senza incorrere in
sanzioni in chiave "dual use". E' stato un
cap i l la re   lavoro  prepara tor io  pr ima d i
organizzare il viaggio d' affari a Teheran dove,
nel corso di 4 giorni, si sono svolti circa 150 incontri nelle sedi degli operatori iraniani per 12 aziende
emiliano ­romagnole attive nel settore dei macchinari industriali: Bucci Automation e Nannini Renato
Machinery, Curti Costruzioni Meccaniche, Teco, Ibix (provincia di Ravenna), Irtec, Simec e Cme
(Modena), Firbimatic (Bologna), Italmeccanica (Rimini), Aweta Sistemi (Cesena) e Stc Finotelli
(Ferrara). Alle imprese va aggiunta la Krea (Reggio Emilia).
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COINVOLTE IRTEC, SIMEC E CME

Progetto Unioncamere in Iran per tre aziende
modenesi

Da un anno si stanno riaprendo il dialogo e l'
interscambio con l' Iran grazie alla progressiva
attenuazione delle sanzioni economiche di Usa
e Ue.
E l' Italia non è indifferente: l' export nazionale
verso l' Iran è secondo solo alla Cina e l' Emilia
Romagna «ha buone chance da giocare»,
segnala Unioncamere, dato che è infatti subito
dietro alla Lombardia, per percentuale di
esportazioni, pari a quasi un quinto del totale
nazionale. Su queste basi, Unioncamere
Emil ia­Romagna e  i l  s istema camerale
regionale, con i l  co­finanziamento della
Regione hanno promosso  i l  progetto " I
macchinari in Iran: un percorso di opportunità
dopo l' implementation day".
All' iniziativa hanno partecipato 13 aziende, fra
cui le tre modenesi Irtec di Castelvetro, Simec
di Sassuolo e Cme di Campogalliano. Queste
aziende sono state coinvolte in un percorso di
accompagnamento al mercato iraniano,
im p o s t a t o   a t t r a v e r s o   i n f o rma z i o n e
s p e c i a l i z z a t a ,   f o rm a z i o n e ,   a n a l i s i
personalizzata delle opportunità, aiuto per
operare nel mercato iraniano senza incorrere
in sanzioni in chiave "dual use": un capillare
lavoro preparatorio prima del viaggio d' affari a
Teheran dove, in quattro giorni, si sono svolti circa 150 incontri.
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missione in iran

La Finotelli tra le società impegnate nell' export

È stato un capillare lavoro preparatorio prima
di organizzare il viaggio d' affari a Teheran
dove, nel corso di 4 giorni, si sono svolti circa
150 incontri nelle sedi degli operatori iraniani
per 12 aziende emiliano­romagnole, tra cui
anche la Stc Finotelli di Porto Garibaldi,
specializzata nella produzione di impianti
industriali. L' Iran è la seconda economia della
regione Mena (Middle East and North Africa)
in termini di Pil dopo l' Arabia Saudita. L'
export dell' Italia verso l' Iran è secondo solo
alla Cina e l '  Emilia­Romagna ha buone
chance da giocare: è infatti subito dietro alla
Lombardia, per esportazioni che riguardano
soprattutto macchinari, medicinali e prodotti
chimici. Su queste basi, Unioncamere Emilia­
Romagna, col co­finanziamento della Regione,
hanno promosso il progetto "I macchinari in
Iran: un percorso di opportunità dopo l '
Implementation day".
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Unioncamere 'Cicerone' nel mercato iraniano

RIMINI. Macfrut scende in campo a favore
delle tecnologie più evolute del settore. Una
delle grandi novità dell' edizione 2017 sarà
proprio 'Macfrut in campo', una grande area
nei padiglioni della Fiera di Rimini in cui verrà
riprodotto un campo di coltura con all' opera le
macchine agricole. «Si tratta di una novità
unica nel panorama fieristico dell' ortofrutta ­
spiega il presidente di Cesena Fiera, Renzo
Piraccini ­: all' interno dell' area, attrezzata
come in campagna, sarà possibile vedere all'
opera le più moderne tecnologie di campo, in
particolare per il segmento dell' orticoltura. Il
nostro Paese è leader mondiale in questo
settore, Macfrut è  la vetr ina giusta per
valorizzarlo».
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Rilancio del partenariato economico
Progetto Iran sui macchinari, un percorso di opportunità

di Giuesspe Sangiorgi Il progetto articolato in
più fasi, tra cui un corso di formazione sul
mercato   i ran iano da un punto  d i  v is ta
commerciale, bancario e legale. Missione
finale per 12 aziende. Riscontri positivi. Da un
anno si  stanno r iaprendo  i l  d ialogo e  l '
interscambio con l' Iran grazie alla progressiva
attenuazione delle sanzioni economiche dagli
Stati Uniti e dall' Unione Europea. L' Iran è la
seconda economia della regione MENA
(Middle East and North Africa) in termini di PIL
(484 miliardi di dollari) dopo l' Arabia Saudita,
di popolazione (78 milioni di persone) dopo l'
Egitto. Per quantità di risorse di gas naturale il
secondo Paese al mondo e quarto per petrolio.
L' export dell' Italia verso l' Iran è secondo solo
alla Cina e l '  Emilia­Romagna ha buone
chance da giocare: è infatti subito dietro alla
Lombardia, per percentuale di esportazioni,
pari a quasi un quinto del totale nazionale, che
riguardano soprattutto macchinari, macchine,
medicinali e prodotti chimici. Su queste basi,
Unioncamere Emilia­Romagna e il sistema
camerale regionale, con il co­finanziamento
della Regione e d' intesa con Unioncamere
Lombardia, hanno promosso il progetto "I
macchinari in Iran: un percorso di opportunità
dopo l' Implementation day". All' iniziativa
hanno partecipato 13 aziende coinvolte in un percorso di accompagnamento al mercato iraniano,
impostato attraverso fasi e attività strutturate: informazione specializzata, formazione attraverso un
corso executive di introduzione all' area con approfondimento su tematiche specifiche; analisi
personalizzata delle opportunità; predisposizione di report/export compliance funzionali alla verifica
puntuale e "su misura" per ogni impresa delle informazioni per poter operare nel mercato iraniano
senza incorrere in sanzioni in chiave "dual use". E' stato un capillare lavoro preparatorio prima di
organizzare il viaggio d' affari a Teheran dove, nel corso di 4 giorni, si sono svolti circa 150 incontri nelle
sedi degli operatori iraniani per 12 aziende emiliano­romagnole attive nel settore dei macchinari
industriali: Bucci Automation e Nannini Renato Machinery, Curti Costruzioni Meccaniche, Teco, Ibix
(provincia di Ravenna), Irtec, Simec e Cme (Modena), Firbimatic (Bologna), Italmeccanica (Rimini),
Aweta Sistemi (Cesena) e Stc Finotelli (Ferrara). Alle imprese va aggiunta la Krea (Reggio Emilia) che
ha partecipato alle varie fasi. Il follow­up sui contatti sviluppati in missione consentirà lo sviluppo delle
trattative avviate grazie alla possibilità di definire strategie commerciali anche attraverso cooperazioni
con operatori locali. "Questa iniziativa di sistema è stata promossa per supportare le PMI ad avvicinare
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con rapidità le opportunità del "nuovo Iran" ed avviare collaborazioni industriali e commerciali ­ afferma
Claudio Pasini, segretario generale di Unioncamere Emilia­Romagna ­ L' interesse delle controparti
iraniane è stato testimoniato dalla missione e dal "follow up. Il progetto si è sviluppato in un periodo
ampio, perché l' avvicinamento al mercato iraniano necessita di strutturazione temporale e preparazione
graduale delle aziende". L' iniziativa ha messo in evidenza un' elevata incidenza di PMI iraniane, dotate
di processi produttivi per lo più artigianali basati su macchinari a bassa tecnologia, ma con grande
interesse a dotarsi di soluzioni tecnologicamente innovative per far fronte alla crescente domanda.
"Comprendere appieno il mercato iraniano ­ dice Luca Miraglia a.d. di Quarkup Group, società di
consulenza che ha seguito le attività di ricerca partner ­ è un elemento essenziale per rapportarsi
efficacemente con un Paese che cerca sinergie strategiche prima che fornitori di prodotti e servizi".
Giuseppe Sangiorgi Comunicazione ­ Stampa ­ Relazioni Esterne Rivista "Econerre" e­
mail:mailto:giuseppe.sangiorgi@rer.camcom.it www.ucer.camcom.it Segui Unioncamere ER sui social.
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Anche aziende ravennati nel rilancio del
parternariato economico con l' Iran di Unioncamere
regionale
Unioncamere Emilia­Romagna ha formato e preparato 12 aziende che fanno ora parte
del progetto "I macchinari in Iran: un percorso di opportunita dopo l' Implementation day"

Unioncamere Emilia­Romagna e il sistema
camerale regionale, con il co­finanziamento
della Regione e d' intesa con Unioncamere
Lombardia, hanno promosso il progetto "I
macchinari in Iran: un percorso di opportunità
dopo l' Implementation day" . All' iniziativa
hanno partecipato 13 aziende (alcune anche
della provincia di Ravenna ) coinvolte in un
percorso di accompagnamento al mercato
iraniano fatto di informazione specializzata,
formazione attraverso un corso executive di
introduzione all' area, analisi personalizzata
delle opportunità e molto altro. Da un anno si
stanno riaprendo il dialogo e l' interscambio
con l' Iran grazie alla progressiva attenuazione
delle sanzioni economiche dagli Stati Uniti e
dall' Unione Europea. L' Iran è la seconda
economia della regione MENA (Middle East
and North Africa) in termini di PIL (484 miliardi
d i   do l l a r i )   dopo   l '  A rab ia  Saud i t a ,   d i
popolazione (78 milioni di persone) dopo l'
Egitto. Per quantità di risorse di gas naturale il
secondo Paese al mondo e quarto per petrolio.
L' export dell' Italia verso l' Iran è secondo solo
alla Cina e l '  Emilia­Romagna ha buone
chance da giocare: è infatti subito dietro alla
Lombardia, per percentuale di esportazioni,
pari a quasi un quinto del totale nazionale, che
riguardano soprattutto macchinari, macchine, medicinali e prodotti chimici. Il progetto è articolato in più
fasi, tra cui un corso di formazione sul mercato iraniano da un punto di vista commerciale, bancario e
legale. E' stato un capillare lavoro preparatorio prima di organizzare il viaggio d' affari a Teheran dove,
nel corso di 4 giorni, si sono svolti circa 150 incontri nelle sedi degli operatori iraniani per 12 aziende
emiliano­romagnole attive nel settore dei macchinari industriali: Bucci Automation e Nannini Renato
Machinery, Curti Costruzioni Meccaniche, Teco, Ibix (provincia di Ravenna), Irtec, Simec e Cme
(Modena), Firbimatic (Bologna), Italmeccanica (Rimini), Aweta Sistemi (Cesena) e Stc Finotelli
(Ferrara). Alle imprese va aggiunta la Krea (Reggio Emilia) che ha partecipato alle varie fasi. Il follow­
up sui contatti sviluppati in missione consentirà lo sviluppo delle trattative avviate grazie alla possibilità
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di definire strategie commerciali anche attraverso cooperazioni con operatori locali. "Questa iniziativa di
sistema è stata promossa per supportare le PMI ad avvicinare con rapidità le opportunità del "nuovo
Iran" ed avviare collaborazioni industriali e commerciali ­ afferma Claudio Pasini, segretario generale di
Unioncamere Emilia­Romagna ­ L' interesse delle controparti iraniane è stato testimoniato dalla
missione e dal follow up. Il progetto si è sviluppato in un periodo ampio, perché l' avvicinamento al
mercato iraniano necessita di strutturazione temporale e preparazione graduale delle aziende". L'
iniziativa ha messo in evidenza un' elevata incidenza di PMI iraniane , dotate di processi produttivi per
lo più artigianali basati su macchinari a bassa tecnologia , ma con grande interesse a dotarsi di
soluzioni tecnologicamente innovative per far fronte alla crescente domanda. "Comprendere appieno il
mercato iraniano ­ dice Luca Miraglia a.d. di Quarkup Group, società di consulenza che ha seguito le
attività di ricerca partner ­ è un elemento essenziale per rapportarsi efficacemente con un Paese che
cerca sinergie strategiche prima che fornitori di prodotti e servizi".
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Progetto Iran sui macchinari, un percorso di
opportunità

Da un anno si stanno riaprendo il dialogo e l'
interscambio con l' Iran grazie alla progressiva
attenuazione delle sanzioni economiche dagli
Stati Uniti e dall' Unione Europea.L' Iran è la
seconda economia della regione MENA
(Middle East and North Africa) in termini di PIL
(484 miliardi di dollari) dopo l' Arabia Saudita,
di popolazione (78 milioni di persone) dopo l'
Egitto. Per quantità di risorse di gas naturale il
secondo Paese al  mondo e quarto per
petrolio.L' export dell' Italia verso l' Iran è
secondo solo alla Cina e l' Emilia­Romagna ha
buone chance da giocare: è infatti subito dietro
a l l a   L omba r d i a ,   p e r   p e r c e n t u a l e   d i
esportazioni, pari a quasi un quinto del totale
naz ionale ,  che  r iguardano soprat tu t to
macchinari, macchine, medicinali e prodotti
chimici.Su queste basi, Unioncamere Emilia­
Romagna e il sistema camerale regionale, con
il co­finanziamento della Regione e d' intesa
con  Un ioncamere  Lomba rd i a ,   hanno
promosso il progetto "I macchinari in Iran: un
percorso di opportunità dopo l' Implementation
day".All '   iniziativa hanno partecipato 13
az i ende   co i n vo l t e   i n   u n   pe r co r so   d i
accompagnamento al mercato iraniano,
impostato attraverso fasi e attività strutturate:
informazione special izzata, formazione
attraverso un corso executive di introduzione all' area con approfondimento su tematiche specifiche;
analisi personalizzata delle opportunità; predisposizione di report/export compliance funzionali alla
verifica puntuale e "su misura" per ogni impresa delle informazioni per poter operare nel mercato
iraniano senza incorrere in sanzioni in chiave "dual use".E' stato un capillare lavoro preparatorio prima
di organizzare il viaggio d' affari a Teheran dove, nel corso di 4 giorni, si sono svolti circa 150 incontri
nelle sedi degli operatori iraniani per 12 aziende emiliano­romagnole attive nel settore dei macchinari
industriali: Bucci Automation e Nannini Renato Machinery, Curti Costruzioni Meccaniche, Teco, Ibix
(provincia di Ravenna), Irtec, Simec e Cme (Modena), Firbimatic (Bologna), Italmeccanica (Rimini),
Aweta Sistemi (Cesena) e Stc Finotelli (Ferrara).Alle imprese va aggiunta la Krea (Reggio Emilia) che
ha partecipato alle varie fasi.Il follow­up sui contatti sviluppati in missione consentirà lo sviluppo delle
trattative avviate grazie alla possibilità di definire strategie commerciali anche attraverso cooperazioni
con operatori locali. "Questa iniziativa di sistema è stata promossa per supportare le PMI ad avvicinare
con rapidità le opportunità del "nuovo Iran" ed avviare collaborazioni industriali e commerciali ­ afferma
Claudio Pasini, segretario generale di Unioncamere Emilia­Romagna ­ L' interesse delle controparti
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iraniane è stato testimoniato dalla missione e dal follow up. Il progetto si è sviluppato in un periodo
ampio, perché l' avvicinamento al mercato iraniano necessita di strutturazione temporale e preparazione
graduale delle aziende". L' iniziativa ha messo in evidenza un' elevata incidenza di PMI iraniane, dotate
di processi produttivi per lo più artigianali basati su macchinari a bassa tecnologia, ma con grande
interesse a dotarsi di soluzioni tecnologicamente innovative per far fronte alla crescente domanda.
"Comprendere appieno il mercato iraniano ­ dice Luca Miraglia a.d. di Quarkup Group, società di
consulenza che ha seguito le attività di ricerca partner ­ è un elemento essenziale per rapportarsi
efficacemente con un Paese che cerca sinergie strategiche prima che fornitori di prodotti e servizi".

20 gennaio 2017 Reggio2000
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Progetto Iran sui macchinari, un percorso di
opportunità

Da un anno si stanno riaprendo il dialogo e l'
interscambio con l' Iran grazie alla progressiva
attenuazione delle sanzioni economiche dagli
Stati Uniti e dall' Unione Europea.L' Iran è la
seconda economia della regione MENA
(Middle East and North Africa) in termini di PIL
(484 miliardi di dollari) dopo l' Arabia Saudita,
di popolazione (78 milioni di persone) dopo l'
Egitto. Per quantità di risorse di gas naturale il
secondo Paese al  mondo e quarto per
petrolio.L' export dell' Italia verso l' Iran è
secondo solo alla Cina e l' Emilia­Romagna ha
buone chance da giocare: è infatti subito dietro
a l l a   L omba r d i a ,   p e r   p e r c e n t u a l e   d i
esportazioni, pari a quasi un quinto del totale
naz ionale ,  che  r iguardano soprat tu t to
macchinari, macchine, medicinali e prodotti
chimici.Su queste basi, Unioncamere Emilia­
Romagna e il sistema camerale regionale, con
il co­finanziamento della Regione e d' intesa
con  Un ioncamere  Lomba rd i a ,   hanno
promosso il progetto "I macchinari in Iran: un
percorso di opportunità dopo l' Implementation
day".All '   iniziativa hanno partecipato 13
az i ende   co i n vo l t e   i n   u n   pe r co r so   d i
accompagnamento al mercato iraniano,
impostato attraverso fasi e attività strutturate:
informazione special izzata, formazione
attraverso un corso executive di introduzione all' area con approfondimento su tematiche specifiche;
analisi personalizzata delle opportunità; predisposizione di report/export compliance funzionali alla
verifica puntuale e "su misura" per ogni impresa delle informazioni per poter operare nel mercato
iraniano senza incorrere in sanzioni in chiave "dual use".E' stato un capillare lavoro preparatorio prima
di organizzare il viaggio d' affari a Teheran dove, nel corso di 4 giorni, si sono svolti circa 150 incontri
nelle sedi degli operatori iraniani per 12 aziende emiliano­romagnole attive nel settore dei macchinari
industriali: Bucci Automation e Nannini Renato Machinery, Curti Costruzioni Meccaniche, Teco, Ibix
(provincia di Ravenna), Irtec, Simec e Cme (Modena), Firbimatic (Bologna), Italmeccanica (Rimini),
Aweta Sistemi (Cesena) e Stc Finotelli (Ferrara).Alle imprese va aggiunta la Krea (Reggio Emilia) che
ha partecipato alle varie fasi.Il follow­up sui contatti sviluppati in missione consentirà lo sviluppo delle
trattative avviate grazie alla possibilità di definire strategie commerciali anche attraverso cooperazioni
con operatori locali. "Questa iniziativa di sistema è stata promossa per supportare le PMI ad avvicinare
con rapidità le opportunità del "nuovo Iran" ed avviare collaborazioni industriali e commerciali ­ afferma
Claudio Pasini, segretario generale di Unioncamere Emilia­Romagna ­ L' interesse delle controparti
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iraniane è stato testimoniato dalla missione e dal follow up. Il progetto si è sviluppato in un periodo
ampio, perché l' avvicinamento al mercato iraniano necessita di strutturazione temporale e preparazione
graduale delle aziende". L' iniziativa ha messo in evidenza un' elevata incidenza di PMI iraniane, dotate
di processi produttivi per lo più artigianali basati su macchinari a bassa tecnologia, ma con grande
interesse a dotarsi di soluzioni tecnologicamente innovative per far fronte alla crescente domanda.
"Comprendere appieno il mercato iraniano ­ dice Luca Miraglia a.d. di Quarkup Group, società di
consulenza che ha seguito le attività di ricerca partner ­ è un elemento essenziale per rapportarsi
efficacemente con un Paese che cerca sinergie strategiche prima che fornitori di prodotti e servizi".
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Imprese: Unioncamere E­R, concluso progetto Iran
macchinari
All'iniziativa hanno partecipato 13 aziende

(ANSA) ­ BOLOGNA, 20 GEN ­ Riaperto
l'interscambio con l'Iran,grazie alla progressiva
attenuazione delle sanzioni economichedagli
Stati Uniti e dall'Ue, l'export dell'Italia verso il
Paeseè secondo solo alla Cina e l'Emilia­
Romagna si  c lassi f ica subitodietro al la
Lombardia, per percentuale di esportazioni,
pari aquasi un quinto del totale nazionale, che
riguardano soprattuttomacchinari, macchine,
medicinali e prodotti chimici. Su queste basi ­
spiega una nota ­ Unioncamere Emil ia­
Romagnae il sistema camerale regionale, con
il co­finanziamento dellaRegione e d'intesa
con  Un ioncamere  Lomba rd i a ,   hanno
promosso ilprogetto 'I macchinari in Iran: un
percorso di opportunità dopol'Implementation
day ' ,   in iz ia t i va  cu i  hanno par tec ipa to
13az iende co invo l te   in  un percorso d i
accompagnamento al mercatoiraniano. Un
lavoro preparatorio capillare, è spiegato, prima
diorganizzare il viaggio d'affari a Teheran
dove, nel corso di 4giorni, si sono svolti circa
150 incontri nelle sedi deglioperatori iraniani
per  12  az iende  E­R. (ANSA) . Imprese :
Unioncamere E­R, concluso progetto Iran
macchinari (2) (ANSA) ­ BOLOGNA, 20 GEN ­
Le aziende attive nel settore deimacchinari
industr ial i :  Bucci Automation e Nannini
RenatoMachinery, Curti Costruzioni Meccaniche, Teco, Ibix (provinciadi Ravenna), Irtec, Simec e Cme
(Modena), Firbimatic (Bologna),Italmeccanica (Rimini), Aweta Sistemi (Cesena) e Stc Finotelli(Ferrara).
Alle imprese va aggiunta la Krea (Reggio Emilia) cheha partecipato alle varie fasi. "Questa iniziativa di
sistema è stata promossa per supportarele Pmi ad avvicinare con rapidità le opportunità del 'nuovoIran'
ed avviare collaborazioni industriali e commerciali ­afferma Claudio Pasini, segretario generale di
UnioncamereEmilia­Romagna ­: l'interesse delle controparti iraniane è statotestimoniato dalla missione
e dal 'follow up'". (ANSA).
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Imprese: Unioncamere E­R, concluso progetto Iran
macchinari

(ANSA) ­ BOLOGNA, 20 GEN ­ Riaperto
l ' i n t e r scamb io   con   l ' I r an ,   g raz ie  a l l a
progressiva attenuazione delle sanzioni
economiche dagli Stati Uniti e dall'Ue, l'export
dell'Italia verso il Paese è secondo solo alla
Cina e l'Emilia­Romagna si classifica subito
dietro alla Lombardia, per percentuale di
esportazioni, pari a quasi un quinto del totale
naz ionale ,  che  r iguardano soprat tu t to
macchinari, macchine, medicinali e prodotti
chimici. Su queste basi ­ spiega una nota ­
Unioncamere Emilia­Romagna e il sistema
camerale regionale, con il co­finanziamento
della Regione e d'intesa con Unioncamere
Lombardia, hanno promosso il progetto 'I
macchinari in Iran: un percorso di opportunità
dopo l'Implementation day', iniziativa cui hanno
partecipato 13 aziende coinvol te  in un
percorso di accompagnamento al mercato
iraniano. Un lavoro preparatorio capillare, è
spiegato, prima di organizzare il viaggio
d'affari a Teheran dove, nel corso di 4 giorni, si
sono svolti circa 150 incontri nelle sedi degli
operatori iraniani per 12 aziende E­R.(ANSA).

20 gennaio 2017 ANSA.it
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(ER) IMPRESE. MACCHINARI MADE IN EMILIA­R.
FANNO BRECCIA IN IRAN
PROGETTO UNIONCAMERE APRE CANALI COMMERCIALI, IL ''MERCATO'' C''È.

(DIRE)Bologna, 20 gen. ­ Da un anno si
stanno riaprendo il dialogo e l''interscambio
con l''Irangrazie alla progressiva attenuazione
delle sanzioni economiche dagli Stati Uniti
edall ' 'Unione europea. E l ' ' I tal ia non e' '
indifferente: l''export nazionale verso l''Iran
e''secondo solo alla Cina e l''Emilia­Romagna
" h a   b u o n e   c h a n c e   d a   g i o c a r e " ,
segnalaUnioncamere, dato che e'' infatti subito
dietro al la Lombardia,  per percentuale
diesportazioni, pari a quasi un quinto del totale
n a z i o n a l e ,   c h e   r i g u a r d a n o
soprattuttomacchinari, macchine, medicinali e
p r o d o t t i   c h i m i c i .   S u   q u e s t e   b a s i ,
UnioncamereEmilia­Romagna e il sistema
camerale regionale, con il co­finanziamento
della Regionee d''intesa con Unioncamere
Lombardia, hanno promosso il progetto "I
macchinari inIran: un percorso di opportunita''
dopo l''Implementation day". All''iniziativa
hannopartecipato 13 aziende coinvolte in un
p e r c o r s o   d i   a c c om p a g n am e n t o   a l
mercatoi raniano,   impostato at t raverso
informazione specializzata, formazione,
analisipersonalizzata delle opportunita'', aiuto
per poter operare nel mercato  iraniano
senzaincorrere in sanzioni in chiave "dual
use": un capillare lavoro preparatorio prima
delviaggio d''affari a Teheran dove, in quattro giorni, si sono svolti circa 150 incontri nellesedi degli
operatori iraniani per 12 aziende emiliano­romagnole attive nel settore deimacchinari industriali. Eccole:
Bucci Automation e Nannini Renato Machinery, CurtiCostruzioni Meccaniche, Teco, Ibix (provincia di
Ravenna), Irtec, Simec e Cme(Modena), Firbimatic (Bologna), Italmeccanica (Rimini), Aweta Sistemi
(Cesena) e StcFinotelli (Ferrara). La Krea (Reggio Emilia) ha partecipato alle varie fasi. E nella
fase''post'' si dovrebbero avviare strategie commerciali anche con cooperazioni conoperatori locali.
(SEGUE) (Mac/ Dire) 12:29 20­01­17 NNNN(DIRE) Bologna, 20 gen. ­ "Questa iniziativa di sistema e''
stata promossa per supportare lepiccole e medie imprese ad avvicinare con rapidita'' le opportunita'' del
nuovo Iran ed avviarecollaborazioni industriali e commerciali­ afferma Claudio Pasini, segretario
generale diUnioncamere Emilia­Romagna­ l ' ' interesse delle controparti  iraniane e'' stato
testimoniatodalla missione e dal follow up". Il progetto, dice ancora Pasini, si e'' sviluppato "in un
periodoampio, perche'' l''avvicinamento al mercato iraniano necessita di strutturazione temporale
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epreparazione graduale delle aziende". L''iniziativa, segnala ancora Unioncamere, ha messo inevidenza
"un''elevata incidenza di piccole e medie imprese iraniane, dotate di processiproduttivi per lo piu''
artigianali basati su macchinari a bassa tecnologia, ma con grandeinteresse a dotarsi di soluzioni
tecnologicamente innovative per far fronte alla crescentedomanda". Comprendere "appieno il mercato
iraniano­ dice Luca Miraglia ad di QuarkupGroup, societa'' di consulenza che ha seguito le attivita'' di
ricerca partner­ e'' un elementoessenziale per rapportarsi efficacemente con un Paese che cerca
sinergie strategiche primache fornitori di prodotti e servizi". (Mac/ Dire) 12:29 20­01­17 NNNN
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